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UVOD: JEDINA RAZLIKA IZMEDU VAS
I MENE

Cestitam vam, prije svega, $to ste odvojili malo vremena da proucite i
,Sedam tajni do sedam brojki“, koje imam namjeru da podijelim s vama.
Uzbuden sam $to ovo sada Citate jer radite neSto Sto vecina ljudi nikada
ne radi - ulaZete u sebe. Vecina ljudi ne razmislja o stotinama, ili ¢ak
tisucama dolara koje godiSnje troSi na gorivo za svoj automobil a da
pritom zapravo ne investira niSta u gorivo za svoj najvaZzniji posjed: svoj
um. Ukoliko ste i malo nalik na mene, vjerojatno se slazete s ovim
poznatim citatom: ,Formalno obrazovanje ¢e vam omoguciti da
zaradujete za Zivot, ali samoobrazovanje Ce vas uciniti bogatima.” - Jim
Rohn

Ja sam sada uzbuden jer znam, izvan svake sumnje, da ¢e biti ljudi koji
¢e prouciti ovaj program, primijeniti strategije koje ¢u podijeliti s vama i
dozivjeti uspjeh o kojemu nikada nisu ni sanjali. A kako ja to znam? Pa
to je upravo ono Sto se meni dogodilo.

Prije devet godina, imao sam dug od 30.000$. Zivio sam napolju, u svojoj
maloj polupanoj ,Hondi Civic“, kupao se u kupatilima na benzinskim
pumpama, prodaju¢i montazne bazene u vrelim ljetnim mjesecima. Bio
sam dosegao apsolutno dno i nisam imao predstavu kako da se izvucem.
A zatim sam se probudio, kao Sto ¢e i mnogi od vas, Citaju¢i ovaj
,2Manifest milijunasa“. Time Zelim re¢i da sam doSao do seta principa i
strategija koje su mi omogucili da potpuno obnovim svoj Zivot. Kada
sam imao 21 godinu bio sam beskuc¢nik, a s 24 godine sam zaradivao
prihode od Sest znamenki, rade¢i za sebe, odlazeCi na egzoticna
putovanja Sirom svijeta i Zive(i stilom iz svojih snova. [zmedu 24-te i 29-
te godine postao sam milijunas i pomogao velikom broju ljudi da zaradi

Sesteroznamenkaste i sedmeroznamenkaste sume. A ono Sto Cete
nauciti jesu sedam posebnih strategija koje sam koristio da stvorim
prihod od sedam znamenki, i to ne jednom, ne dvaput, ¢ak ne ni tri ili
Cetiri puta, ve¢ Sest puta u mom Zivotu, a sve to prije moje tridesete
godine...ToCnije, iste strategije koje ¢u podijeliti s vama omogucile su mi
da ostvarim osmeroznamenkasti prihod i viSe od toga.

Nadam se da ne mislite kako iz mene progovara ego ili da pokusavam



zvucati sjajno. Ovo vam govorim jer se ja apsolutno ne razlikujem od
vas. U stvari, kada biste znali kakav sam bio u Skoli i na pocetku svoje
karijere, vidjeli biste da nemam nikakve bogomdane vjeStine, niti
sposobnosti koje me ¢ine drukcijim od bilo koga na svijetu.

Ja Zivim Zivotnim stilom iz svojih snova jer sam primijenio ove strategije
u svom svakodnevnom Zivotu i poznajem ih kao svoj dZep. Tako ih
dobro poznajem, da me moZete baciti u bilo koji grad na svijetu, gurnuti
me u bilo koju industriju, u bilo koji biznis, bez mojih kontakata ili
izvora, i jamc¢im 100% da ¢u u roku od 12-24 mjeseci postati milijunas.
Ako naucite i usvojite ovaj materijal, ja vam obe¢avam da moZete razviti
isti ovakvu razinu samouvjerenosti. U ovom trenutku je jedina razlika
izmedu mene i vas u tome Sto ja razumijem ovih sedam tajni.

Ustvari, jedina stvar koja me malcice razlikuje jeste Cinjenica da sam
imao golemu Zudnju, i zato Sto sam imao ogromnu Zelju da postignem
uspjeh, naucio sam ove strategije. To je vjerojatno bila najteZa stvar koju
sam ikada ucinio - $to sam morao sam nauciti ovih sedam tajni do
sedmoznamenkastog broja. Kada sam jednom razumio i usvojio ovih
sedam strategija, to Sto sam zaradio milijun dolara, bila je
vjerojatno najlaksa stvar u mom Zivotu.

Dakle, ako ste imalo poput mene, vi imate ogromnu Zelju da budete
milijuna$. Vi imate ogromnu Zelju da budete u moguc¢nosti da idete na
egzoticna putovanja Sirom sveta. Imate ogromnu Zelju da stvorite viSe
za svoju obitelj i imate ogromnu Zelju da provodite sa svojom obitelji
onoliko vremena koliko vi Zelite, umjesto da se odreknete svog Zivota
zbog posla. Vjerojatno imate ogromnu Zelju da se oslobodite rutine - a
po mom misljenju, jedina razlika izmedu rutine i groba je u dubini rupe .

Svrha stvaranja ovog vodica lezi u Zelji da vam pokaZem precicu do
uspjeha i ako je budete slijedili ona ¢e vas izvudi iz rutine i omoguditi
vam zZivot kakav stvarno Zelite. Vidite, uspjeh u Zivotu ne mora biti dug i
naporan proces. Ja C¢vrsto vjerujem da je jedna od tajni uspjeha u
pronalaZenju nekoga tko ga je veC postigao i otkrivanju kako je to
ostvario. Cineéi identi¢nu stvar, i buduéi da sam slijedio isti sistem
vjerovanja, uspjeh je dolazio jednostavno. Ovih sedam strategija
omogucavaju vam da stignete pravo do srzi onoga, kako sam ja Sest puta
u svom zZivotu, prije 30-te godine, zaradio Sesteroznamenkaste prihode.

Dakle, da skratim pricu, krenimo s prvom strategijom.



1. STRATEGIJA: ZASTO SU NAM
POTREBNA KRUPNA OCEKIVANJA?

Ja zaista vjerujem da je jedini i pravi razlog mog ovolikog uspjeha, Sto
sam bio sposoban za velike snove. Jedan mudar c¢ovjek mi je jednom
prilikom rekao: ,Nikada neées Zivjeti Zivotom iznad svojih najludih
ocekivanja ukoliko najprije nemas luda ocekivanja“.

Dok smo djeca, mi imamo =zadivljujuéu sposobnost da sanjamo.
Razmislite na trenutak o tome. Kada pitate dijete Sto ¢e biti kada
odraste, Sto ono kaze? Da li kaZe:“Pokusat ¢u biti milijunas.”, ,,Pokusat ¢u
biti astronaut.”, ili ,Pokusat ¢u biti profesionalni atleticar.” Ne. Ono ima
svoj san, to Ce postati i tocka.

Medutim, na nesrecu, kada malo odrastu, ljudi im pocinju govoriti da su
nerealni, da trebaju teZiti ciljevima koje je lakSe posti¢i. Drustvo mnogoj
deci krade njihove snove i kao Sto djeca zbog prakti¢nosti sniZavaju
svoju razinu razmiSljanja, tako i odrasli snizavaju svoju razinu
razmiSljanja zato Sto su odustali. Prave planove kako da se oslobode
dugova umjesto da za cilj postave posjedovanje vlastite kuce u
vrijednosti od viSe milijuna.

Slaba$ni ciljevi, kao $to je - ,Imam dovoljno novca za plac¢anje svih
racuna“, umjesto ,Jmam dovoljno novca Zivjeti od kamate od vlastitih
investicija.

Mislim da nije ¢udo Sto se djeca u odredenom trenutku prestaju diviti
svojim roditeljima. To je tuZna Cinjenica koja je istinita za ve¢inu obitelji.
Kada dijete ima Sest godina, njegovi roditelji su za njega heroji, a kada
napuni 16 ono se pita Sto se to s njima dogodilo. Ono vidi svoje roditelje
kao odrasle ljude koji su se predali.

Takoder, ne iznenaduje da ve¢ina mladih ljudi odustaje od svojih snova.
Oni jednostavno idu stopama svojih roditelja, i kada se osvrnem na sebe
i mnoge druge kojima sam pomagao da postignu uspjeh, nasa zajednicka
crta jeste nasa sposobnost da sanjamo velike snove.

To je sposobnost da se razbije uobicajen nacin razmisljanja u kojemu
smo zaglavljeni. To je sposobnost da se sanja o ogromnim



mogucnostima koje postoje u vasem Zivotu. Otkrio sam da uspjeh
umnogome zavisi od Zudnje. Goruca Zelja je ono $to morate imati u
svojoj srzi kako biste mogli uciniti ono Sto je neophodno za uspjeh, ali
ako Zelite upregnuti svoju strast, svoju energiju, svoju disciplinu, svoju
odlucnost, morate imati gorucu Zelju, a ja vam kaZem da su snovi
formula za stvaranje Zudnje.

Snovi su gorivo koje potpiruje Zelju! Ne mogu dovoljno istaknuti znacaj
snova...

Snovi su gorivo koje vas podiZe na noge kada ste sruSeni. Snovi su
gorivo koje vam daje motivaciju prepjesaciti dodatnu milju. Snovi vam
osiguravaju snagu da kazete: “Ja mogu, ja hocu, ja moram.” Snovi nam
daju mo¢. Oni nam omogucavaju da se izdvojimo iz mase. Oni su
sustinski element vodstva. Kada se dijele s entuzijazmom i vjerom, snovi
osiguravaju inspiraciju, vama i drugima.

Ukoliko ste upoznati s mojom pricom, tada znate da sam oZenjen Zenom
koju smatram najdivnijom na svijetu. Ona ima najcudesnije srce, um i
dusSu, medu svim Zenama koje sam sreo u svome Zivotu.

Jedan od glavnih razloga Sto se privla¢imo je Sto oboje volimo sanjati
velike snove. U stvari, to je jedan od naSih omiljenih hobija.

Mnoge no¢i smo proveli sjedeci na kaucu i razgovarajuci o tome gdje
¢emo biti kroz pet godina. Kako ¢emo uzeti svoj privatni avion,
natovariti ga namirnicama za zemlje treceg svijeta i kako ¢emo moci
utjecati na Zivote onih ljudi koji ne mogu sebi pomoci. Sanjali smo o
tome kako ¢emo preuzeti odgovornost za tisuce i tisuce djece koja
umiru od gladi. Sjedili smo i zajedno mastali kako ¢emo pomoci
tisucama drugih ljudi stvoriti financijsku slobodu. Kako ¢emo Kkrstariti
brodom koji smo iznajmili i napunili ga prijateljima i poslovnim
suradnicima. Kako ¢emo s naSim vrhunskim vodama odlaziti na odmor
na mjesta o kojima vecina ljudi samo sanja. Kako ¢emo davati stotine
milijuna dolara u dobrotvorne svrhe Sirom planete. Kako ¢emo isplatiti
milijardu dolara svake godine.



A sada, evo Sto treba da shvatite. Postoje milijuni milijunasa Sirom
svijeta, pa ako je moguce dosegnuti tu razinu, zasto biste prihvatili bilo
Sto manje? Godinama sam hvatao sebe kako imam osjecaj krivnje, zato
$to sanjam velike snove koji su izgledali previSe materijalisticki, zbog
svoje Zelje da pomognem drugima. Oduvijek sam volio davati i ne tako
davno, kada je Warren Buffett, drugi najbogatiji Covjek na svijetu,
donirao milijarde dolara humanitarnoj organizaciji Bill Gates-a,
najbogatijeg Covjeka na svijetu, shvatio sam da postoji obilje bogatstva
za dijeljenje.

Stoga, umjesto da razmisljam o nedostatku i oskudici, poeo sam
shvacati da postoji izobilje koje se krece svijetom. Shvatio sam da
mozemo imati materijalna dobra, bas kao gospodin Buffett, i da mnogo
doprinesemo zajednici. U stvari, materijalne stvari same po sebi malo
znace. Ono Sto stvarno ima znacaja jeste kakva osoba mora$ postati da
bi stvorio takav dohodak.

Ono $to mi se dopada u industriji mreznog marketinga jeste Sto morate
postati veoma dobri u pomaganju drugima da postignu uspjeh, da biste i
sami bili veoma uspjeSni. MreZzni marketing je jedina industrija na
svijetu gdje doprinos igra tako vaznu ulogu u postizanju rezultata. Kada
jednostavno naucite da vam snovi i ciljevi drugih ljudi postanu vazniji
od vlastitih, vi postiZete uspjeh.

Dakle, imati Zivotni stil iz svojih snova i obimno doprinositi zajednici,
samo je stvar izbora. Zato pocnite vjerovati da su svaki Covjek, Zena i
dijete stvoreni jednaki, i ako se Cvrsto drZite tog uvjerenja, razviti Cete
stav o posjedovanju svega Sto vam je potrebno da Zivite Zivotom iz
svojih snova. Ako jedna osoba zasluzuje uspjeh, morate shvatiti da ga vi
zasluZujete takoder.

Kada ne slijedite svoje snove, mali dio vas umire iznutra. Pracenje
vlastitih snova daje vam energiju. Daje vam Zivot. Daje vam ispunjenje.
Progresivna realizacija sna vrijednog truda, jeste najSire shvacena
definicija uspjeha. To mi govori kako istinski uspjeh ne dolazi od
krajnjeg rezultata ve¢ od pracenja svojih snova. Zato pocnite opet
sanjati. Zamislite najviSe $to je moguce u svom Zivotu, i zapamtite, da
bez obzira kakva je razina vaSeg trenutnog razmisljanja, vi vjerojatno
razmisSljate na preniskoj razini. Sanjajte velike snove. Stvorite san koji
vas inspirira, san za koji ¢ak niste ni vjerovali da je moguc¢ za vas.
Potreban vam je san koji oduzima dah, i ako vas vas san ne plasi, on
vjerojatno nije dovoljno veliki.



2. STRATEGIJA: UDALJENOST OD
SAMO PET KNJIGA

Dobro, hajde da otkrijemo strategiju broj 2. Kada sam ¢uo ovu strategiju,
pogodila me je kao tona opeke. Naljutio sam se zapravo na sebe, jer je
ona tako jednostavna, a ja je nisam primjenjivao u svom Zivotu. Ona je
tako jednostavna, a ipak je vecina ljudi ne koristi u svom Zivotu, a ona
glasi: Postani ekspert.

Vi sada vjerojatno mislite: ,Da, stvarno. Postati ekspert je tako lako?“ Pa,
ja sam mislio upravo isto, sve dok netko nije podijelio ovaj koncept sa
mnom. Bio sam ustvari na jednom tele-seminaru kasno nocu, kada je
multimilijunas, koji ga je vodio, rekao slijedece:

,P0o meni, ekspert je osoba koja spada u jedan posto ljudi na svijetu koji
posjeduju vrhunsku razinu znanja.”

Evo kako je on to objasnio: , Kada procitate pet knjiga iz jedne odredene
oblasti, to je viSe nego Sto ¢e 99% svih ostalih ljudi na svijetu, ikada
nauciti o toj posebnoj temi. Dakle, od 1% vrhunske razine znanja dijeli
vas samo pet knjiga.”

Kada na ovo gledate ovako, zvuci prilicno jednostavno, zar ne?

Kao Sto sam napomenuo u prethodnom poglavlju, moja je Zelja da
budem uspjeSan bila ogromna, pa sam odlucio primijeniti ovaj koncept
na slijedec¢i nacin: Obavezao sam se da ¢u postati ekspert u mreZznom
marketingu i da ¢u umjesto 5 knjiga, procitati svaku knjigu i usvojiti
svaki audio ili video program koji mi dode do ruku. Tako sam procitao
par desetina knjiga i Cuo tuce drugih tecajeva o mrezZznom marketingu.

Moj uspjeh je odmah porastao, pa sam odlucio da odem korak dalje u
primjeni ove strategije...

Evo kako: Odlucio sam proci kroz svaku knjigu, svaki tecaj, kao da ¢u ve¢
slijedeeg dana morati odrzati vlastiti trening tecaj. I tako, dok sam
slusao i Citao, hvatao sam biljeske u svom dnevniku, o svemu Sto moze
biti potencijalno vrijedna informacija. Zapisujuci, stvorio sam nesto Sto
sam smatrao svojim multimilijunaskim biljeSkama, i kako sam poceo da
razvijam svoj biznis mreZnog marketinga, uvijek sam se mogao iznova
vracati svom dnevniku.



[ znate Sto? Taj dnevnik je postao najmoc¢nija preporuka za vodstvo i
prava tajna mog uspjeha u ovoj industriji. Samo bacim pogled i mogu
odrzati jednosatni trening o mnogim razli¢itim temama mreZnog
marketinga, jer sve Sto trebam uciniti, jeste da otvorim svoje biljeske,
izaberem nekoliko stranica za temu, i juppiii, ja sam strucni trener. Jo$
uvijek se sje¢am kako sam se, u vezi poziva, savjetovao sa svojim timom
dok jo$ nisam bio siguran u svoje sposobnosti. 30 minuta prije poziva,
otvarao bih svoj dnevnik i pravio shemu onoga $to Zelim reci. Tijekom
poziva, u osnovi bih Citao ono Sto sam zabiljeZio u svom dnevniku, i
znate Sto? Poslije poziva, svi su ushi¢eno govorili kako je bilo sjajno.
Sokirao sam i samoga sebe.

Zatim sam odlucio postati ekspert u rukovodenju. ProSao sam kroz tuce
knjiga i audio programa, te popunio biljeSkama mnoge stranice svog
dnevnika, a onda su iznenada, ljudi iz ove industrije, poceli mi govoriti
da sam najbolji voda s kojim su ikada radili. Ovo sve zbog toga, Sto sam
ja znao viSe nego 99% drugih i Sto sam to znanje primijenio.

Nakon mreZnog marketinga i rukovodenja, odlucio sam postati ekspert
za Internet marketing. ProcCitao sam pola tuceta knjiga koje sam
pronasao na internetu, otiSao na nekoliko seminara, proSao nekoliko
tecajeva za ucenje kod kuce i tijekom dvije godine stvorio sam preko
3.000.000 $ online!

Vidite, tajna mog uspjeha nije u tome Sto sam ja pametniji od bilo kog
drugog. Ja sam samo dovoljno pametan da poznajem ovu strategiju i
100% sam uvjeren kako mogu postati milijunas$ u bilo kojoj industriji na
svijetu, primjenom ove strategije, jer znam da ¢e skoro svi drugi biti
previSe lijeni da to ucine.

Nedavno sam procitao knjigu koju je napisao John Paul Getty, koji je
jednog trenutka bio najbogatiji covjek na svijetu. Napravio je svoje
bogatstvo uglavnom u naftnom biznisu ranih 1900-tih.

Dok se vecina ljudi u ovom poslu bavila buSenjem i bazirala svoj uspjeh
na sreci, gospodin Getty je prostudirao i procitao sve o geologiji $to mu
je doslo do ruku. Stoga Sto je proucavao geologiju i gdje treba kopati, ne
oslanjaju¢i se iskljuivo na srecu, uskoro je postao jedan od
najuspjesnijih naftaSa na svijetu. Zadivljuje me kako je jednostavno
postati ekspert i svrstati se u 1% vrhunskih. Kada znas 99% visSe nego
iko drugi, tvoje Sanse za postizanje uspjeha su beskrajno vece.

Eto, to je ono Sto se tiCe tajne broj dva - Postani ekspert!



3. STRATEGIJA: KAKO KREIRATI
PLAN IGRE KOJI CE VAS ODVESTI
DO PRIHODA OD SEDAM ZNAMENKI

Jednostavno, moja tre¢a tajna je: Stvori plan igre! Ono o ¢emu ova
strategija zapravo govori jeste postavljanje cilja. Odrastao sam baveci se
sportom, te su me rije¢i ,plan igre“ uzbudivale i motivirale. Ovu
strategiju moZete nazvati kako god Zelite, ali vazan dio je koriStenje
specifi¢ne strategije za postavljanje i postizanje vasih ciljeva.

Pozajmljujuci dijelove o procesu postavljanja ciljeva, navedene u knjizi
,Misli i obogati se“, koju mnogi smatraju najpoznatijom knjigom o
uspjehu ikada napisanom, usvojio sam nekoliko klju¢nih karakteristika,
specifi¢nih za svaki cilj. To su:

Tvoj cilj mora biti specifi¢an.

Moras stvoriti odredeni vremenski okvir za postizanje svog cilja.
Moras zapisati svoj cilj.

Moras odrediti tocno zasto Zeli$ postici svoj cilj.

Moras razviti poseban plan akcije za ostvarenje svog cilja.

Moras razmisljati o svom cilju Cesto i promatrati ga svakoga dana.

Ako pogledate prvih nekoliko stranica mog dnevnog planera, vidjet cete
da imam dio koji pregledam na dnevnoj osnovi. Svaka stranica ima
poseban cilj, razdvojen na tri dijela. Prvi dio prikazuje specifican cilj s
preciznim krajnjim rokom. U drugom dijelu biljezim ono Sto apsolutno
moram uciniti za ostvarenje cilja (u osnovi, drugi dio pokazuje svrhu
postizanja cilja). Treci dio prikazuje detaljni plan akcije, koji sam stvorio
kako bih bio siguran da se svakodnevno pribliZavam ostvarenju svog
cilja.

Hajde najprije da porazgovaramo o prvom dijelu. Ono Sto Zelim jasno
istaknuti jeste da morate veoma precizno postaviti cilj. Ako Zelite
zaradivati radeci puno radno vrijeme, nemojte reci: ,Do drugog veljaCe
imati ¢u prihod od punog radnog vremena.“, ve¢ recite: “Do drugog



veljace 2012. godine, zaradivati ¢u 50.000 $ godisnje, putem mog novog
internet marketing biznisa.”

A sada shvatite, da svaki put kada procitate svoj cilj, vi urezujete utisak
o toj informaciji u svoj podsvjesni um, a vas podsvjesni um je dio vasSeg
mozga, koji povlac¢i motivaciju, sposobnost, kreativnost, potrebne za
postizanje cilja. VaSa podsvijest ne tumaci niti pretpostavlja Sto je za vas
svjesni um istina, pa ako ste nejasni u vezi vaSih ciljeva i vasi rezultati ce
biti nejasni. Ono Sto vaSa podsvijest zna, u vezi, na primjer, prethodno
spomenutog cilja, jeste da vi mozda Zelite nizak prihod od punog radnog
vremena, 2020. godine, na postojeCem radnom mjestu. Stoga, ako Zelite
posebne rezultate, formirajte specificne ciljeve.

Drugi dio je va$ istinski motivator koji stoji iza cilja. Sjajno je Zeljeti
posao s punim radnim vremenom, ali da biste se istinski motivirali, iza
toga mora postojati svrha, koja tinja u vama.

Uzmimo kao primjer prethodni cilj. GodiSnja zarada od 50.000$ moze za
vas biti vrlo uzbudljiv cilj, ali ako malo dublje zaceprkate i otkrijete
toCno zasSto Zelite imati tu razinu prihoda kroz vlastiti biznis, iskusit ¢ete
potpuno novu razinu motivacije.

Evo samo nekoliko primjera stvaranja svrhe iza vaSeg cilja. ,Ja moram
ostvariti ovaj cilj jer odbijam propustiti promatrati kako moja djeca
rastu, prodajuci svoj Zivot za posao.”

To je viSe motivirajuce, nego sama zarada od 50.000$ godis$nje. Evo jo$
jednog primjera: ,Ja moram postici ovaj cilj jer moram biti mentor i uzor
svojoj djeci, tako da nikada ne Zive siromasnim ili osrednjim Zivotom."“

Drugi cilj je poticajniji, zar ne? Zato, kada iza svakog cilja stvorite
,Zasto“, to vas inspirira i sposobni ste stvoriti motivaciju koja je
neophodna za postizanje cilja.

Tre¢i dio je najvaZzniji..Vi ovdje detaljno objaSnjavate Sto Cete tocno
uciniti kako biste ostvarili svoj cilj.

Evo primjera nekoliko stvari koje moZete imati u svom planu akcije, ako
je vas cilj da zaradujete kroz mrezni marketing:



e Tri puta tjedno pohadati C¢u prezentacije za goste,
savjetodavne pozive i sastanke uzivo, s minimum jednim
gostom na svakom dogadaju.

¢ Najmanje 15 minuta dnevno citati ¢u knjige o mreZnom
marketingu, osobnom razvoju ili rukovodenju.

e Svakoga dana razdijeliti ¢u najmanje dva casopisa koji
promoviraju moju kompaniju i naSe mogucnosti, i
kontaktirati ¢u moguceg klijenta u narednih 24-48 sati.

¢ Najmanje dva puta tjedno, pozvati ¢u svog mentora radi
savjetovanja.

¢ 0Osobno ¢u uclaniti najmanje jednu osobu svakoga tjedna.

e Svaku osobu, koju sam osobno uclanio, zvat ¢u najmanje tri
puta tjedno da vidim Sto mogu uciniti, da joj pomognem u
izgradnji vlastitog biznisa.

PreporucCujem da ovako skrojen plan akcije primijenite kao model, da
biste zadovoljili potrebu za planiranjem.

Slijedeci korak je da pogledate svoj cilj svakoga dana. Ja zato imam svoje
cilieve na prednjoj strani dnevnog planera... Svaki put, kada otvorim
planer, moji ciljevi su pravo ispred mene, imam podsjetnik na cilj, vidim
svrhu koja stoji iza cilja, Sto me motivira, i promatram svoj cilj svakog
dana. Stovise, konstantno promatram korake koji su potrebni da bi se
cilj pretvorio u stvarnost.

Dozvolite da vam dam jo$ jedan mocan savjet: Jedan od mojih prvih
ciljeva, ranih dana kada sam bio poduzetnik, bio je da kroz mrezni
marketing, do 01.09.2001., stvorim prihod od 10.000$ tjedno. Ne samo
da sam ovaj cilj imao zapisan u svom planeru, ve¢ sam svuda po stanu
okaCio ceduljice na kojima je pisalo: ,Ja, do 01.09.2001., zaradujem
tjedno prihod od 10.000%, kroz mrezni marketing.” Tako sam gledao u
svoj cilj svakoga dana, ustvari viSe puta na dan, iskazan pozitivno, kao
da je ve¢ ostvaren.

Kada postavite afirmativnu izjavu za svaki cilj, kada ga izrazite kao da se
ve¢ dogodio, svaki put kada ga vidite, svaki put kada ga procitate, on
ostavlja otisak u vasem podsvjesnom umu. A svaki takav otisak u vas
podsvjesni um kreira vasu viziju. Kasnije ¢u u ovom priruc¢niku govoriti
viSe o viziji, a sada hajdemo na Cetvrtu tajnu.



4. STRATEGIJA: PREDUSLOV VELIKOG
USPJEHA

Sto je potrebno da bi se ostvario velik uspjeh? Dvije rije¢i: VELIKA

AKCIJA.

Da bih vam dao primjer ove strategije, ispricat ¢u vam kako sam prvi put
ostvario veliki uspjeh u mreZznom marketingu. Radio sam u toj industriji
s dosta ogranicenim uspjehom. Borio sam se, ali sam imao jaku Zelju da
postanem vrhunski voda i sluSao sam Jim Rohn-ov program, koji mi je
dao suStinu onoga Sto nazivam svojom formulom za uspjeh, a glasi
ovako:

,Tvoja razina uspjeha jednaka je razini tvoje vjeStine, pomnoZena
razinom tvoje akcije.”

Ono Sto je Jim Rohn rekao u ovom audio programu, jeste da ako Zeli$
iskusiti isti uspjeh kao netko ¢ija je razina sposobnosti deset puta veca
od tvoje, tada moras raditi deset puta viSe.

Kada sam ovo Cuo, to je za mene postao izazov. Tada sam radio puno
radno vrijeme, a vrhunski lider u ovoj kompaniji mrezZnog marketinga,
bio je ¢ovjek s punim radnim vremenom, koji je zaradio viSe od milijun
dolara u ovoj industriji, i prethodno sagradio organizaciju od preko
70.000 ljudi. Najbolje Sto sam ucinio bio je tim od 150 osoba, tako da
sam bio veoma udaljen od razine sposobnosti jednog vrhunskog vode.

Ali, znate Sto?

Ja sam imao veliki san da promijenim svoj Zivot, te sam odlucio da ¢u
prihvatiti Jimov savjet i da ¢u punom brzinom presti¢i svaku osobu u
ovoj industriji, uklju¢ujuci i ovog milijunasa. Znao sam da je on na ovom
poslu radio oko 20 sati tjedno.

[ evo Sto sam ucinio. Dao sam otkaz na svom poslu s punim radnim
vremenom, bilo da to smatrate mudrim ili ne, i obavezao sam se da ¢u
uciniti sve Sto treba da postanem osoba s najviSim prihodom u ovoj
kompaniji. Ja ustvari nisam sebi dao niti jednu drugu opciju. Ili ¢u



potpuno propasti ili ¢u ostvariti uspjeh o kojemu sam sanjao citavog
svog zivota. Stjerao sam sebe uza zid, spalio sam mostove za sobom,
tako da apsolutno nije bilo nac¢ina da se povuem. Stvorio sam plan
akcije, gdje bih radio kao sumanut, kako bih ostvario svoje snove.
Zarekao sam se da ¢u svakog jutra posle dorucka, u 7 ili 8 sati, nekome
odrzati prezentaciju, bilo da sam poznavao potencijalnog Kklijenta ili
zbog nekog iz moje organizacije. Svoj kalendar sam solidno napunio i
radio sam najmanje pet prezentacija dnevno. Svakih sat vremena,
ukoliko nekome nisam drZao osobnu prezentaciju, bio sam na telefonu
nudeci je. Radio sam do 11 sati navecer, jer kada je u Teksasu 11 sati, u
Kaliforniji je tek 9. Zatim, kada bih zavrSio s pozivima, stavljao bih
znakove pored puta, 4 do 5 no¢i tjedno, da generiram vodstvo, Sto znaci
da sam odlazio na spavanje tek oko tri ujutro. Radio sam preko
osamdeset sati tjedno i ve¢ u prvom mjesecu, bio sam najbolji u toj
kompaniji. Osobno sam uclanio oko 40 ljudi prvog mjeseca, a kroz Sest
tjedana sam zaradivao 1.000$ tjedno. Nakon 90 dana moj prihod je bio
Sestoznamenkast, a poslije Sest mjeseci, moj prihod je bio 40.000$
mjesecno.

Dogodilo se neSto interesantno u tih Sest mjeseci. Radio sam viSe
(prezentacije, telefonski pozivi, treninzi) nego Sto sam radio Citavog
Zivota koji sam proveo u industriji. [ sada, poSto sam radio tako puno,
smijesSna stvar se dogodila.

Moja razina vjestine se vinula do neba. Ne samo da sam premasio onog
Sto je zaradivao sedmoznamenkast prihod, nego sam se i prokleto
pribliZzio njegovoj razini vjeStine, i definitivno sam zaradio mnogo viSe
novca od njega. Evo o ¢emu se radi: Kada se jako angazirate, vi razvijate
zadivljujuéu razinu vjestine. A sada zapamtite ovo za uvijek: Velika
akcija donosi velike rezultate i to je lako redi, ali je znatno teze posvetiti
se u toj mjeri nekakvom poslu.

Ne znam gdje ste vi sada u svom Zivotu, ali ja sam se u tom trenutku
obavezao da necu odustati. Obavezao sam se da ¢u biti dovoljno ¢vrst da
prihvatim odbijanje, dovoljno ¢vrst da zapalim svije¢u s obje strane, da
¢u biti sposoban osigurati financijsku sigurnost za moju obitelj, dovoljno
jak da puzim preko izlomljenog stakla, ako je to potrebno.

Jednog dana sam na treningu cuo covjeka kako se obra¢a muskarcima u
publici, Sto je zapalilo vatru u mom stomaku. , Ljudi, ukoliko ste vi ona



vrsta momaka koja nakon posla dode kuci, srusi se na krevet ispred
televizora, dok zaradujete toliko da imate jedva da platite racune, ako
ste od onih momaka kojima je omiljeni TV show ili sportska utakmica
vaznija od financijske slobode vaSe obitelji, ako ste vrsta covjeka koji
nema volje da izade napolje i bori se za svoj uspjeh, za uspjeh svoje
obitelji, i ako ste Covjek koji svojoj djeci Zeli ostaviti nasljedstvo
osrednjosti, ja vas nefu nazvati gubitnicima, prijatelji moji, ali vi
definitivno niste pobjednici.”

Vjerujem da nam je u danasnjem drusStvu potrebno budenje. Spoznaja
Cinjenice da je sve Sto Zelite u Zivotu tu ispred vas. Ako ste dovoljno Zena
ili dovoljno muskarac, jednostavno izadite i uzmite to.



5. STRATEGIJA: ZAKONI VODSTVA
KOJI CE VAS ODVESTI DO OGROMNIH
PRIHODA

Moje duboko uvjerenje je, da se svi usponi i padovi zasnivaju na
rukovodenju. Bilo da ste lider mreZnog marketinga, nacije, kompanije,
vojne jedinice ili ste voda u svojoj obitelji - svi usponi i padovi zavise od
vaSe sposobnosti rukovodenja i utjecanja na druge.

Siguran sam da vi niste takvi, ali mozda poznajete nekog ovakvog: ,Pa,
mogao sam biti uspjesan, samo da sam imao boljeg vodu*“.

Evo poziva na budenje, koji sam i sam morao nauciti. Taj magicni lider,
iznad ili ispod tebe, koji ¢e se pojaviti i uCiniti da tvoj posao procvjeta,
jednostavno ne postoji. Zato prestani traZziti lidera i sam postani jedan
od njih. Evo tajne: Ljudi ¢e nekoga slijediti kao vodu, jedino ako ga
dozivljavaju kao boljeg od sebe. Dakle, ako si petica na skali od jedan do
deset, imati ¢e$ skupinu cetvorki i trojki koji te slijede. Ako izgradis
svoje sposobnosti lidera i postaneS devetka, imati ¢eS grupu osmica i
sedmica iza sebe, a sasvim moguce i devetke ili ¢ak desetke. Jedini
razlog Sto sam uspio da regrutiram lidere koji su devetke i desetke, jeste
Sto sam i sam postao jedan od njih.

A sada, evo joS jedne interesantne tajne..U mreZnom marketingu ljudi
razvijaju naviku da uce promatrajuc¢i kako rade oni na vi$oj razini, pa
kao lider, mora$ podici letvicu visoko.

Ranije sam vam rekao da sam u prvom mjesecu uclanio 40 ljudi i da je to
bio prvi put da sam postigao veci uspjeh. Poslije toga se ponavljao
interesantan obrazac. Primijetio sam da me niti jedan ¢lan tima nije
prestigao. Neki ljudi su se pribliZili, u¢lanivsi 30-35 ljudi, ali nitko 40, jer
sam ja postavio normu od 40 upisa.

Uocivsi ovo, odlucio sam jo$ podi¢i letvicu. Uclanio sam dodatnih 20
ljudi i imao ukupno 60 osobnih uclanjenja. Ono Sto se potom dogodilo je
skoro magicno...0djednom sam u grupi imao ljude koji su ukljucili 40, 45



ili 50 lJjudi. Vidite, jednom kada je moja grupa vidjela da je moguce viSe
postici, oni su stekli vjeru i uvjerenje da mogu izacdi i to takoder ostvariti.
Mogao bih pisati o rukovodenju cijeloga dana, ali zbog vremena, dati ¢u
vam samo nekoliko osnovnih zakona. Prije nego $to nastavim, trebate
shvatiti da ovo nisu sugestije. Ovo nije ono Sto treba, Sto bi moglo...Vi
apsolutno morate slijediti ove zakone ako Zelite postati uspjesSan
lider:

1. Prvo, lider mora imati ve¢i san nego Sto su snovi onih koje
vodi. Veliki sanjari inspiriraju druge da sanjaju velike snove.

2. Drugo, lider mora imati superiorniji stav od onih koje vodi.
Lideri se ispunjavaju pozitivnim mislima. Oni se ponasaju
optimisti¢no, sve vrijeme dok su ispred onih koje vode.
Pozitivni stavovi su zarazni, isto kao i negativni. Negativni
stavovi ¢ak imaju i veci utjecaj na vase ljude. Ovo je vazno:
U mreZnom marketingu, jedna negativna ili kriticka
izjava o kompaniji, vasoj liniji ili proizvodu, moze
razoriti cijelu organizaciju. Zato =zapamtite: Imajte
superiorniji stav od onih koje vodite.

3. Trece, i ovo mora biti bez pogovora, lideri moraju uvijek
pokazivati integritet i karakter. Radi se o slijedecem: Nikada
ne pricajte o ljudima iza njihovih leda. Ni o onima iznad, niti
onima ispod, niti sa strane. Kada uvijek Cinite pravu stvar,
vas$ tim to vidi. Oni imaju povjerenja i vjere, te ¢e vas slijediti
i u dobru i u zlu, bez obzira kakve su okolnosti. Niti jedan
drugi princip rukovodenja nije tako vazan kao integritet. Ja
sam imao srecu da imam grupu lidera s kojima radim skoro
deset godina. Zajedno smo skoro deset godina jer vjerujemo
jedni drugima. Mi znamo da ¢emo poturiti leda jedni za
druge, i znamo da ¢emo ispoStovati svoju rijec, ako kaZzemo
da ¢emo nesto uciniti.

4. Cetvrto, obaveZite se na osobni razvoj. Osobna stagnacija je
uzrok truljenja i neuspjeha u vecini ljudskih Zivota. Ljudi, u
svim oblastima Zivota, Zele biti pokoraj onih koji napreduju.
Moje osobno uvjerenje, i razlog zasto smatram da nije
mnogo potrositi godi$nje 50.000$ na osobni razvoj, jeste $to
se u Zivotu krecete spiralno nagore ili spiralno nadolje.



Nikada ne ostajete na istoj razini. Ovo je dobro rekao
moj dobar prijatelj i mentor iz ranijih dana: ,Dok ste
zeleni, rastete, kada ste zreli trulite.”

. Peto je zakon istrajnosti i odlu¢nosti. Shvatite da je
potrebno vrijeme da se postigne veli¢ina. Ja sam proveo
skoro Sest godina u industriji mreZznog marketinga prije
nego Sto sam zaradio velike prihode. U prvih godinu i pol
dana, uclanio sam samo troje ljudi, od kojih se dvoje uclanilo
jer sam im ja platio. Imao sam 30.000$ duga, ali sam
ustrajao i nakon cetiri godine ja Zivim Zivotom iz mojih
snova. Novac viSe nije predmet mog razmisljanja. Ako Zelim
odvesti Zenu u Pariz za vikend, ili potrositi 1.000$ za jednu
no¢ u hotelskom apartmanu, jer je njen rodendan, ja ne
moram dva puta promisliti o tome, jer je to tako mali
postotak mog prihoda. Radi se o slijede¢cem: Da sam nakon
neuspjeha odustao, nikada ne bih bio u stanju iskusiti ovu
vrstu Zivota. Evo Sto je vazno za pravog lidera: Pravi lider ce
uvijek, na ovaj ili onaj nacin, naci rjeSenje problema koji
iskrsne, i ucinit ¢e sve Sto treba da bude pobjednik.

. Sesto, morate stvoriti svoju viziju. Ovo je bila jedna od
najvaznijih lekcija koje sam naucio u cjelokupnom Zivotu.
Godinama sam slu$ao kako ljudi govore o svojoj viziji i kako
¢e uciniti ovo ili ono. Ja sam radio na svojoj viziji zapisujuci
cilijeve i otkrivaju¢i Sto Zelim u svom Zivotu. Ali ovdje
nastaje konfuzija. Vecina ljudi misli da su njihovi ciljevi
njihova vizija. Otvorio sam se za potpuno novu razinu Zivota
kada sam shvatio da moja vizija uopce nije moj cilj, ve¢ da je
moja vizija nacin kako vidim sebe. VaSa vizija je ono Sto
istinski ocekujete za sebe. Vasa vizija je ono Sto odreduje
vas$ uspjeh. Vidite, kada sam uSao u svoj prvi poduzetnicki
poduhvat, bio sam student bez prebijene pare, koji se davi u
dugovima i radi za minimalnu placu. Moja vizija, ili kako
sam sebe video u to vrijeme bila je: student bez ijednog
centa, koji je skoro Citavog svog Zivota bio siromasan. Stalno
sam pricao kako nemam novca i koliko sam dekintiran. I Sto
se dogodilo? Ma koliko ciljeva da sam postavio, moja prava
vizija, koja je kontrolirana od mog podsvjesnog um, bila je
trenirana da bude gubitnicka.



6. STRATEGIJA: KAKO DA IZGRADITE
SVOJU VIZIJU

Dakle, ako je prava vizija ono $to determinira va$ uspjeh, postavlja se
pitanje kako da promijenite svoju viziju kako biste postigli rezultate
koje Zelite?

Prvo, treba znati Sto je oblikovalo vasu viziju. Vasu viziju kreiraju tri
osnovna faktora:

1. Sto ljudi govore o vama.

Ocigledno je da ne mozete utjecati na to Sto ljudi govore o vama ali
moZete izbjeci gubljenje vremena s ljudima koji vas omalovaZzavaju, kao
i vasSu sposobnost da jasno izrazite svoje snove. Morate izabrati da se
okruzite ljudima koji vas veli¢aju, a da se odvojite od onih koji vas samo
toleriraju.

2. Rezultati koje ste iskusili u Zivotu.

Vi ne moZete kontrolirati ono Sto se dogodilo u proslosti, zato se odmah
morate usredotociti na svoja dostignuca i poceti ih slaviti.

3. Sto govorite i mislite o sebi.

Najmoc¢niji nacin oblikovanja vaSe vizije jeste ono Sto govorite i mislite o
sebi. Svaka rije¢, akcija i misao koja prode kroz vas um, postaje ulaz u
vas podsvjesni um. Sve Sto ude u njega, proizvodi nekakav rezultat, bilo
pozitivan ili negativan, pa ako u njega stavite nesto negativno, dobit Cete
negativan rezultat. Ako u njega stavite neSto pozitivno, definitivno cete
proizvesti pozitivan rezultat. Sve Sto dode u vas um, svaka misao, svaka
rije¢, svaka akcija, registriraju se u podsvijesti, i upravo te naslage Cine
ono Sto vi jeste.

U vezi naCina rada naSeg uma, interesantno je da nasSa podsvijest



potpuno kontrolira na$ uspjeh. Ona je beskrajno moc¢nija od vasSeg
svjesnog uma. Podsvjesni um vjeruje u svaku pojedinac¢nu stvar koju mu
kaZete i ponasa se u skladu s tim.

Stoga, ako sebi kaZete da ste Svorc, da ste umorni, da mrzite svoj posao,
va$ podsvjesni um traga za nacinima da te stvari ostvari u vasem Zivotu.
Ako sebi pocnete govoriti da ste bogati, puni energije, da ste sretni; vasa
podsvijest pocinje Ciniti sve $to je u njenoj moc¢i da stvori takvu realnost.

Evo jos jednog trika. Va$ podsvjesni um ne pravi razliku izmedu istine i
laZi. On jednostavno cini najbolje Sto umije da proizvede ono u Sto je
programiran vjerovati. Zato, kada kazZete: ,Ja sam seksi, ja sam
samouvjeren, ja sam uspjeSan“, vas svjesni um vam mozda govori da je
to nije istina, ali vaS podsvjesni um, koji je puno moc¢niji, shvaca ove
rije¢i kao komandu, i poCinje za vas pronalaziti nacin da budete sve ovo.
0d klju¢nog znacaja je, konstantno puniti svoj um snaznim, uzdiZu¢im i
motiviraju¢im sadrzajima. UobiCajeno pogresno shvacanje vecine ljudi
jeste Zivjeti po filozofiji ,prvo imaj pa onda budi.“ To je razlog zasto
prosje¢ni ljudi ostaju prosje¢ni. Citavog Zivota idu naokolo, osjeéajuéi se
jadno i govoredi stvari kao Sto su: ,Kad bih samo mogla, ili mogao,
pronaci muskarca ili Zenu iz mojih snova“ Sto je imati, ,Bila bih, ili bio
bih, potpuno odusevljen svojim Zivotom*, Sto je biti. Ali oni ne shvacaju
da Zivot ne funkcionira na takav nacin...

Sto god Zelite privuéi u svoj Zivot, prvo morate postati takva osoba, prije
nego Sto dobijete ocekivane rezultate. VaSa supruga iz snova je
vjerojatno netko tko Zeli biti s nekim tko je vel sretan i savrSeno
zadovoljan svojim Zivotom. Stoga nikada necete privuci takvu osobu,
ako ne postanete osoba koja je u stanju da je privuce. Dakle, ovdje se ne
radi o situaciji ,,imati, pa onda biti“. Mora$ prvo biti, pa ¢eS onda i imati.



7.STRATEGIJA: ESENCIJALNO
SVOJSTVO MILIJUNASA

Sedma tajna iza sedam brojeva je stopostotna odgovornost. Ja mogu
razgovarati s potpunim strancem i za manje od pet minuta odrediti na
cemu se bazira razina uspjeha te osobe. Postavit ¢u joj samo jedno
jednostavno pitanje: “Sto je tvoj najveéi promasaj u Zivotu?“ Ako osoba
pocne pricati kako je netko drugi zabrljao, ili kako mu je partner naudio,
ili kako je to bila necija tuda pogreska, ja odmah znam da se ta osoba ni
izdaleka ne nalazi tamo gdje Zeli biti u svom Zivotu, jer sebe smatra
potpuno bespomoc¢nom. Shvatite slijedece:

Kada druge krivite, sebe smatrate potpuno bespomoc¢nim.

Da li ste ikada culi da netko u kompaniji mreznog marketinga kaze: ,Moj
tim jednostavno ne radi niSta.“(Sada, siguran sam da nikada niste rekli
nesto tako, ali vam je moZda preko glave takvih prica). Evo tajne: Vas
tim nikada nece uraditi niSta dok ne prestanete Kkriviti svoj tim, vec
pocnete kriviti sebe.

Prije nego Sto sam postao lider u mreZznom marketingu, govorio sam
istu stvar. Zalio sam se da kompanijski Website nije dovoljno
impresivan. Govorio sam da ljudi koje sam uclanio nisu dovoljno dobri.
Govorio sam da kompanijski sistem nije dovoljno dobar i da sam zato
neuspjeSan. A okrivljujuci nesto ili nekog drugog, mogao sam svoj mali
ego drZzati pod kontrolom, i da svima prikazujem kako greska nije do
mene.

Evo Sto sam konac¢no spoznao: Prebacujuc¢i odgovornost na nesto drugo,
bio sam mali, slabi beski¢menjak. Najmoc¢niji ljudi na svijetu preuzimaju
100% odgovornost za sve u svojim zivotima. Da li ste nekada culi da
netko kaZe kako nema dovoljno vremena tijekom dana? Znam, znam vi
nikada ne biste rekli nista sli¢no, ali ja sam to govorio. Govorio sam to
neprestano, i znate li Sto je za mene bila istina? Nikada nisam nisSta
uradio jer sam stalno izmiSljao izgovore i afirmirao izjavu da nema
dovoljno vremena tijekom dana - ja nekako nikada nisam imao dovoljno
vremena.

A sada, da li mislite da se ljudi, kao Sto su Bill Gates, Donald Trump i



Richard Branson, prenemaZzu kako nemaju dovoljno vremena? Naravno
da ne. Kada sam naucio da je preuzimanje 100% odgovornosti tajna za
stjecanje moci, iznenada sam imao puno vremena tijekom dana i
pronasSao sam nacin da sve uradim. Prestao sam praviti izgovore i poceo
stvarati rezultate.

Ako kompanija nije imala dobar Website ili neki drugi alat prodaje, ja
bih preuzeo odgovornost i kreirao svoj. Ako nisam mogao dobiti svog
sponzora preko telefona, preuzeo bih odgovornost i postao uspjeSan u
svakom slucaju. Kada moja grupa nije stvarala, pronasao bih novu
koja jeste.

Evo jo$ jednog nacina kako da pocCnete preuzimati odgovornost: Ako
Zelite postici nekakav cilj, prvo ga objavite. Preuzmite odgovornost za
njegovo stvaranje i oslobodite se izraza, kao $to su: ,nadam se,“ ,ne
mogu*, ,mozda“i ,pokusat ¢u”.

Kada mi ljudi kaZu da ¢e neSto pokusati uciniti, ja uvijek znam da to nece
napraviti. ,Pokusat ¢u” je samo dobrodoSao izgovor. To govorite kada se
niste obavezali. Takve rijeCi su znak da ne vjerujete u sebe i da vlastitu
moc Koristite protiv sebe.

Vidite, svi imamo jednaku koli¢inu mo¢i; samo je pitanje da li je Zelimo
koristiti pozitivno ili negativno. Kada svoju mo¢ koristite negativno i
koristite rijeCi kao Sto je ,pokusat ¢u“, vi ustvari govorite: ,Pusti me da
budem bespomocan.” Zapamtite od sada, da kada pravite izgovore, vi
bazirate svoje rezultate, svoj uspjeh, slobodu, svoje izdrZavanje na
necemu drugom. Kada neSto drugo ima kontrolu, vi ste slabi. Ali kada
preuzmete 100% odgovornosti, vi imate mo¢ i stjeCete sposobnost da
kontrolirate svoju sudbinu.



MOJI SAVJETI ZA KRA]J

Ovo su bili vodedi principi koji su mi, uz moju vjeru u Boga, omogucili
stvoriti Zivotni stil iz svojih snova. Oni su se dokazali u mom
sedmoznamenkastom prihodu, koji sam ostvario Sest puta do svoje
tridesete godine, a od tada ostvarujem osmoznamenkaste rezultate.

Moj savjet je da ove strategije Citate iznova, sve dok ih ne naucite
napamet. Ponavljanje je majka znanja, pa ako Zelite nauciti kako postati
milijunas$, sigurno Zelite svladati i strategije koje vode do toga.

A ovo je moje proricanje: MoZda nece biti jednostavno. Ostvarenje sna
moze biti teSka borba. MoZda izgubite san. Mozda Cete iskusiti odbijanje.
U stvari, vjerojatno Ce boljeti. Ali ako se borite za svoju sudbinu, za svoje
snove, to je jedina borba zbog koje necete zazaliti.

Vidite, ja vjerujem da ste pozvani. NeSto duboko u vama vas poziva da
ostvarite svoju veli¢inu i ¢eka na odgovor. Mozda ste to godinama
ignorirali. MoZda ste posljednje godine proveli uhvaéeni u svakodnevnoj
rutini, ali poziv je ipak tu. On vas preklinje da izadete iz rutine. Skrenite
s kolosjeka. Izadite iz prosjecnosti. Poziv vapi za vama. Taj glas duboko
u vama Zeli viSe. To je glas koji Cujete kada Zelite povesti svoju obitelj na
egzoti¢no putovanje, a ne mozete to sebi priustiti. To je glas koji Cujete
kada ste u restoranu i morate pogledati cijene, da biste vidjeli moZete li
si priustite odredeno jelo. To je glas koji ¢ujete kada vidite nekog kome
se dive u Zivotu jer je ucinio sjajne stvari, a vi shvatite da ste mogli i viSe.

Niste dosli na ovaj svijet radi osrednjosti. Dosli ste ostvariti svoju
sudbinu. Bog vam je dao mo¢ da dosegnete visine, mo¢ da napravite
nesto drukcije i da realizirate svoje snove.

Moje klju¢no uvjerenje je da su nam svima na Zemlji date jednake
sposobnosti. Kako ¢emo ih manifestirati, zavisi od nas. NaZalost, previSe
ljudi Zivi svoje Zivote ispunjene izgovorima, izgovorima poput ,Ja nisam
dovoljno pametan, nemam dovoljno obrazovanja, previSe sam
siromasan, previSe sam star®, pa cak i jedan, koji sam i sam koristio
godinama: ,PreviSe sam mlad.“ To su sve laZi koje koristimo kao
izgovore da Zivimo malim Zivotima, i bilo da ovo Zelite sebi priznati ili
ne, data vam je sva kreativnost, genijalnost, odlucnost i snaga, da



stvorite veliCinu u svom Zivotu. Ostavljam vas sa svojim omiljenim
citatom, koji sam procitao stotinu puta do sada, i koji me jo$ uvijek
inspirira svaki put kada ga procitam:

»~Mnogo je bolje odvaZiti se ka moguéem, izvojevati sjajne pobjede,
cak i ako su prosarane neuspjesima, nego se svrstati medu
siromasne duse, koje niti uZivaju previse, niti pate previse, jer Zive u
sivom sutonu prosjecnosti, koja ne zna ni za pobjedu, ni za poraz.”






